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(주) cash&pay는미래금융을선도하기위해노력하고있습니다.

고객의신뢰를최고의가치로생각하는㈜캐시앤페이의철학은

가치를추구하는기업, 리스크관리에철저한기업, 지속적이고

안정적인수익을창출하는것입니다.

현재우리는많은변화의중심에서있습니다.

변화의중심에서한발앞선정보력과판단력을바탕으로최선의

성과를만들어고객과기업모두가성장할수있도록

노력하겠습니다.

(주) cash&pay는 언제나

더 크게 꿈꾸며, 고객과의 행복을 나누겠습니다.

(주) cash&pay 임직원 일동



Cash&pay 연혁

2016.07 ㈜식스먼스 설립

2016.12 ㈜식스먼스 부산지점 설립

2017.03 ㈜식스먼스 청주 센트럴 지점 설립

2017.04 식스먼스투자조합 설립

2017.07 식스먼스PAY 런칭

2017.09 cash&pay로 상호변경

2017.09 ㈜식스먼스캐피탈대부 업무협약

2017.10 가맹점 100호 돌파

2017.11 가맹점 200호 돌파

2017.12 가맹점 300호 돌파

2018.01 카드 사업부 신설



C E O

인베스트사업부 카드사업부

Cash&pay 조직도

매출정산사업부

업무 협약 : 



Mileage Pay Back System (마일리지 페이백 시스템)



언론보도



협약체결

▶ 우리은행 업무 협약서



▶ 마일리지 (Pay Back) 구조도

Main Head Store

Membership 가맹점 Membership 가맹점 Membership 가맹점

물품 지급 물품 구매 비용 마일지결제

(한도 300 Point) (한도 500 Point) (한도 1,000 Point)

마일리지 및 매출정산 서비스 제공 및 보증

마일리지 및 매출정산 서비스 계약

Membership 가맹점 물품구입 대금 대납 결제

한도 내 긴급자금 대출 서비스

업무협약 계약

마일리지 페이백 (MPBS) 서비스



마일리지 페이백 (MPBS) 서비스

◆ 마일리지 제도 또는 포인트 적립서비스

마일리지 선지급을 통해 연체리스크와 목돈 지출 리스크를 해소하고, 일 매출의

10% ~ 20%적립. (매장 상황별로 상이)

▶ 마일리지 (Pay Back) 사업

가맹점 회원이 ㈜캐시앤페이와 계약 되어 있는 Main 본사에서 물류 구매 시

㈜캐시앤페이에 부여 받은 마일리지 한도 내에서 자유롭게 선 결제하는 시스템

→ Main Head Store 본사

∙ 물품대금 연체에 대한 리스크 감소

∙ 기존 물품대금 리스크에 대비한 물품보증금의 해소로 창업비용 절감

∙ 자금 흐름이 순조롭기 때문에 경쟁업체 타사보다 가격 경쟁력 강화

∙ ㈜캐시앤페이 법인 보증으로 인한 안전성

→ Membership 가맹점

∙ 물품 구매 목돈 지출이 없어 가게 부담 없음

∙ ㈜캐시앤페이 마일리지 선지급으로 인한 물품대금 연체에 대한 리스크 감소

∙ ㈜캐시앤페이 법인 보증으로 인한 안전성

∙ 매월 매입, 매출의 투명성으로 재무의 건전화 / 홈페이지를 통해 수시로 확인 가능 (세무기장서비스 제공)

∙ 신용에 관계 없이 ㈜캐시앤페이와 ㈜식스먼스캐피탈 업무협약에 따른 긴급자금 지원 서비스 (한도내 가능)

∙ 신규 창업자금 지원 서비스 (최대 2,000만원)



▶ Membership 가맹점 마일리지 카드 발급

*결제 방식은 단말기 결제 및 카드번호 (ARS) 결제 가능

*카드 디자인 및 종류는 상황에 따라 변경 될 수 있습니다.

01월 캐시앤페이 카드

서울시 중구 퇴계로27길, 49 센트럴S빌딩 301호
㈜캐시앤페이

㈜캐시앤페이 귀하
04555

고객님의 마일리지 이용금액은 1,800,000M 입니다.

감사합니다. 

홍길동 고객님
고객님의 마일리지는 현재 200,000M 입니다.

이용한도 : 2,000,000 마일리지 (매출에 따라 고객님의 한도가 하향 될 수 있으며, 카드가 일시적으로 중단될 수 있습니다.

이용대금 명세서 발행일 기준이며 매월 1일 한도기준으로 충전됩니다.

마일리지 카드 발송

마일리지 카드 이미지

마일리지 페이백 (MPBS) 서비스



▶ Main Head Store 단말기

단말기 종류는 업장 사정 및 상황에 따라 변경 될 수 있습니다.

마일리지 페이백 (MPBS) 서비스



마일리지 시스템 트랜드

재구매유도를 위한 단순 마케팅 수단(고객인센티브 프로그램)
1896’ Green Stamps, 1981’ American Air Lines
- 슈퍼마켓, 주유소에서 고객 재방문유도를 위한 쿠폰제공
- 상용고객 우대제도 (Frequent Flyer Program)
1984’ 대한항공 마일리지 서비스, 1995’ 외환카드사 마일리지 제도 도입

미 래

과 거

현 재 고객 정보를 기반으로한 DB 마케팅 수단, eCRM 도구로 활용
전산업에 걸친확산으로 유통 규모와 범위가 팽창
단순마일리지 서비스에서 인터넷과 IT정보기술의 발달에 힘입어 통합마일리지 서비스등장
전자화폐화 : 온라인 오프라인에서 구매나 서비스를 이용할때 처럼현금처럼이용

스마트 카드 시스템과 접목되어 다기능(One Card-Multi use) 온오프라인
결재수단으로 진화될 전망

고객 DB를 활용한 마케팅 Directory로 진화전망



마일리지 시장규모

자료 : ㈜TGCorp.의 정보통신진흥협회, KINCB   
뉴스 자료를 근거로 추정한 규모
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자료 : 산업자원부,한국전자거래진흥원
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마일리지 시장 규모는 현재 4조 5천억원규모로 추정되며 매년 60% 성장율을 보이고 있음



마일리지 방향성

세분시장
집중화 전략구사

단일서비스

사은품

화 폐

통합서비스

• 전산업으로 확대, 규모의 팽창

• 전자화폐보다 편리한 범용성

• 환금성

• 신뢰성



감사합니다.


